[image: image2.png]dtle






个人基金投资者投资情况调查问卷
感谢您参与“填问卷 赢积分”的活动，您所提供的资料仅供分析参考，我们将绝对保密。请您协助完成并真实填写，活动截至时间为10月29日，您只需在活动时间内提交，前5000名工银瑞信投资人将一次性获得20000积分的奖励。奖励积分将于10月31日前计入投资人积分账户。客户可于11月1日起登录积分账户查询。

您的答案可直接填于问卷的空格内，填写完毕后发送邮件到customerservice@icbccs.com.cn（邮件主题请注明问卷调查）。

以下问题除特别指定外，均为单选题：

（       ）1、您投资基金多长的时间？ 
　         a、刚刚开始；b、1年以内； c、1年以上至2年以内；d、2 年以上

（       ）2、您目前最多的金融资产是？ 
           a、银行存款； b、股票； c、债券（含国债）； d、基金； e、其它          
（       ）3、您目前的基金投资金额占您所拥有金融资产的比重是？ 
                 a、0—10％； b、10％—30%； c、30％—50%；d、50%以上

（　     ）4、您基金投资的规模是？ 
a、5万以下；b、5-10万；c、10-100万；d、100万以上；e、小额定期定投

（       ）5、您投资基金的目的是？ 
           a、希望长期持有,稳定增值,给自己养老； b、觉得最近股市行情好,自己不会炒股,委托专家理财； c 听基金公司的宣传,有很高的收益； d、周围朋友已获得很好的收益,希望短期内快速增值，我要买房买车；e、其它          
（       ）6、您认为投资基金有风险吗，投资基金会亏损吗？ 
a、专家理财,不会亏损； b、基本没有风险,即使有风险,亏损不大； c 有风险，有亏损的可能； e、不清楚  

（      　）7、您在选择具体的基金品种时，考虑的主要因素是？（按重要程度排序）

a、基金以往的业绩；b、基金公司品牌；c、基金经理以往表现；d、净值高低； e、分红纪录； f、手续费高低； g、基金类型； h、购买是否方便；i、是否为新发基金； j、基金产品宣传； k、其它          
（    　）8、2007年，您最想投资的基金品种是？（按重要程度排序）

a、偏股型基金（不含指数基金）； b、指数基金； c、保本基金； d、平衡型基金； e、偏债型基金（不含保本基金）； f、货币市场基金； g、新基金； h、老基金

（     　 ）9、您持有基金的平均时间大概是？ 
a、半年以内； b、半年到1年； c、1年以上； d、3年以上；e、视赢利而定，赢利太高时卖掉，再买新基金；f、视大盘而定

（      　）10、2007年上半年，您投资基金的收益率为？ 
a、 <30%； b、30—50%； c、50—100%； d、100%以上

（      　）11、如果您现在购买基金，您的预期年收益率为？ 
a、至少30%； b、30－50%； c、50－100%； d、100%以上

(       )12、您一般选择什么时机购买基金？ 
a、股指大跌时； b、新基金认购期； c、基金分红或拆分； d、基金定投； e、看好大市，不分时机 

（　   　）13、当您购买的基金净值下跌的时候，您会采取什么行动？ 
a、视跌幅多少而定； b、坚持长线持有； c、赎回，不投资了；d、赎回，改为投资股票； e、继续持有，相信会止跌； f、在大势调整时增加投资； g、不好说，看情况

（　   　）14、 您是通过何种方式进行基金投资？　　

a、银行柜台； b、证券营业部； c、基金公司直销；d、网上交易
（       ）15、购买基金后，您通常会采取什么态度？ 
a、放心的交给专家打理，注重长期收益； b、偶尔查看一下自己的帐户盈亏,觉得差不多了就赎回； c、很紧张投资的盈亏,每天都要查看基金净值或收益率； d、频繁的申购、赎回或转换,以短期套利； e、其他                 

（       ）16、购买基金后，您是通过何种渠道来了解您购买的基金净值及重大事项等情况？（按重要程度排序）
a、基金公司客户服务电话； b、基金公司网站； c、对帐单； d、报纸； e、电视； f、销售人员介绍； g、其他                    
（       ）17、以下哪些基金理财服务项目是您最希望获得的？（按重要程度排序）

a、定期的账户的信息和交易信息； b、不定期的和基金经理面对面的交流；   c、所投资基金的定期分析； d、市场信息咨询； e、开放式基金普及知识和交易常识； f、提供理财服务； g、其他                                   

（       ）18、您对目前投资基金最担心的是什么？（按重要程度排序）

a、基金公司代客理财，存在道德风险，进行个人利益输送； b、基金经理频繁跳槽，影响基金业绩；  c、市场点位太高，稍有波动导致基金巨额赎回； d、其它                      
（       ）19、您认为影响2007年下半年行情最重要的因素是？ 
a、股指期货的推出； b、人民币升值； c、政策性宏观调控； d、市场扩容； e、通货膨胀
（       ）20、如果您现在有一笔闲散资金，您首先会考虑投资以下哪个品种？ 
a、储蓄； b、债券； c、基金； d、股票； e、期货； f、其他           
（       ）21、影响您第一次购买基金的人是？ 
a、银行、证券公司营业部客户经理； b、家人和亲戚； c、朋友；d、网友； e、其他           
（       ）22、您第一次了解基金的途径是？ 
a、基金公司理财讲座；  b、电视电台相关节目； c、相关专业报纸杂志； d、网站相关频道；  e、其他           
（       ）23、关于基金投资者教育活动，您是什么看法？ 
a、对证券市场看好,没有什么风险,投资者教育是多余的事情； b、股票市场有风险,应该有风险意识,投资者教育是有必要的,要长期进行； c、没考虑 

（       ）24、您希望最通过何种方式获取基金投资知识、了解投资风险？ 
a、投资者见面会；b、电视节目；c、报刊杂志； d、公司网站；e、宣传手册；f、销售人员介绍； g、其他          

下面将问您一些关于您个人或家庭的问题，目的是研究不同人群的细分特征，这些资料仅供分析时参考，我们会绝对保密！
（       ）1、您的年龄是？ 
a、25岁以下； b、25－34岁； c、35－44岁； d、45－54岁； e、55岁及以上

（       ）2、您的教育程度是？ 
a、小学及小学以下； b、中学； c、大学； e、研究生及以上

（       ）3、您的职业状况是？ 
a、党政机关/社团/事业单位干部； b、专业技术人员； c、企业/公司管理人员； d、商业/服务业职工； e、制造业/生产性企业职工； f、企业/公司一般职员； g、私营业主； h、自由职业者； i、下岗/离退休人员； j、在校学生； k、其他

（       ）4、2006年您的个人月均固定收入(证券收益除外)？ 
a、2千元以下； b、2－5千元； c、5千－1万元； d、1万元以上 

（       ）5、2006年您的家庭月均固定收入(证券收益除外)？ 
a、2千元以下； b、2－5千元； c、5千－1万元； d、1万元以上

姓名：                           EMAIL:                                 
联系方式：（手机）              （固定电话）                             
身份证号：                       基金账号：                             
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